
 
 

Junddo réunit l’édition de mobilier et la technologie dans un projet ambitieux : depuis un an, nous 

commercialisons des meubles design 100% adaptables aux dimensions du client. Uniquement en 

e-commerce, le client choisit son modèle et ses dimensions sur nos configurateurs 3D, visualise 

en temps réel le résultat et reçoit le meuble chez lui sans intermédiaire.   

Après un premier modèle créé pour les amateurs de vinyles en 2016, Junddo a levé des fonds et 

se diversifie sur le marché grand public. Nous replaçons la valeur là où elle est importante pour le 

consommateur final : qualité, made in France, sur-mesure. 

Descriptif du poste : 

 Nous recherchons un Business Developer en charge de nos deux modèles phares : «Portée » et 

« Tana ». Bien implanté chez les passionnés de musique et les collectionneurs de vinyles, 

« Portée » est déjà un succès. Vous serez en charge de maintenir et faire grandir le lien avec 

cette communauté. « Tana » est notre nouvelle bibliothèque sur-mesure et le nouveau flagship 

de Junddo. Vous nous aiderez à transformer l’intérêt de la presse et des clients pour ce meuble 

d’exception en CA.  

Profil recherché : école de commerce ou équivalent 

Compétences indispensables pour ce poste : 

• Vous aimez vendre et aller au contact des clients, vous savez argumenter et faire preuve 

d’empathie pour comprendre les problématiques de votre interlocuteur.   

• Dynamique, vous êtes force de proposition, vous savez comment attirer l’attention du 

public et vous n’avez pas peur de vous mettre en avant.   

• Vous êtes rigoureux et vous allez au bout de ce que vous entreprenez. 

Possibilité d’embauche en fin de stage. 

 


